


ФИНАНСИЈСКО ИЗВЈЕШТАВАЊЕ У ФУНКЦИЈИ МЕНАЏМЕНТА
ПРИЈЕДЛОЗИ ТЕМА ЗА ПРИСТУПНЕ РАДОВЕ 

1. Историјски развој управљачког рачуноводства и информациони захтјеви менаџмента
2. Промијењени услови пословања и изазови управљачког рачуноводства
3. Концепт стратегијски оријентисаног управљачког рачуноводства 
4. Елементи организационог устројства и детерминанте развоја управљачки оријентисаног рачуноводства
5.  Анализа профитабилности купаца
6. Методолошки аспекти система обрачуна по стварним трошковима и његови ефекти на периодични резултат
7. Методолошки аспекти система обрачуна по стандардним трошковима и његови ефекти на периодични резултат
8. Методолошки аспекти система обрачуна по стандардним варијабилним трошковима, те његови ефекти на периодични резултат
9. Ефекти система обрачуна трошкова са аспекта краткорочног обрачуна и децентрализације периодичног резултата
10. Карактеристике традиционалних система обрачуна трошкова у контексту оперативних и стратешких информационих циљева
11. Информациони значај прецизно обрачунате цијене коштања и интерни индикатори потребе промјене постојећег система обрачуна трошкова
12. Обрачун трошкова по активностима: методолошки аспекти и информациона подобност за потребе менаџмента
13. Карактеристике и значај буџетирања заснованог на активностима
14. Oбрачун трошкова на бази времена обављања активности
15. Концепт конкурентности засноване на квалитету и обрачун трошкова квалитета
16. Технике за идентификовање и анализу проблема квалитета и рачуноводствени извјештаји о трошковима квалитета
17. Традиционални концепт управљања трошковима набавки и „економичне количине наруџбе” – ограничавајући фактори у примјени
18. Концепт „управо на вријеме“ управљања трошковима набавки и канбан систем у оквиру концепта набавки “управо на вријеме”
19. Остварење конкурентске предности на тржишту управљањем „временом циклуса“
20. Обрачун трошкова животног циклуса производа
21. Рачуноводствени аспекти управљања трошковима очувања животне средине
22. Буџетирање на бази животног циклуса производа из аспекта дефинисања продајних цијена
23. Обрачун циљних трошкова у функцији управљања трошковима
24. Могућности остварења циљних трошкова
25. Рачуноводствена информациона подршка политици продајних цијена - калкулација цијене коштања заснована на стандардним и планским трошковима
26. Рачуноводствена информациона подршка политици продајних цијена - калкулација цијене коштања заснована на циљним трошковима
27. Дивизионализација и  рачуноводствени центри одговорности - претпоставке њиховог конституисања и функционисања
28. Мјерења остварења сегмената и контролабилност трошкова
29. Концепти резултата (добитног) профитног центра
30. Концепти резултата инвестиционих центара 
31. Рачуноводство сегмената пословања – Међународни стандард финансијског извјештавања 8
32. Метод формирања трансферних цијена заснованих на тржишним цијенама 
33. Метод формирања трансферних цијена заснованих на трошковима
34. Неконвенционални методи формирања трансферних цијена (трансферне цијене засноване на опортунитетним трошковима, споразуму, двојне трансферне цијене, административно формирање трансферних цијена)
35. Порески аспекти дефинисања трансферних цијена за пословне јединице у оквиру страних јурисдикција 
36. Традиционални показатељи успјешности пословања – информациони домети и ограничења
37. Концепт и употребна вриједност система уравнотежених показатеља остварења 
38. Избор показатеља остварења за сваку од перспектива у оквиру система уравнотежених показатеља остварења и могућности примјене система уравнотежених показатеља остварења при мјерењу остварења сегмената предузећа и њихових менаџера
39. Управљачко рачуноводство и мотивациони механизам менаџмента
40. Однос рачуноводственог планирања и стандарда за мјерење успјеха менаџмента
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